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GUIAS DO CONSUMIDOR

Definir o preco certo - e o custo de errar

Uma estratégia de preco deve explicar dados, incerteza e momentos de revisao.

O essencial

« Compare imdveis realmente semelhantes por localizacao, tipologia, drea, estado, piso, energia,
estacionamento e situacao juridica.

» Separe precos pedidos de precos efetivamente transacionados; anuncios ativos e médias
gerais sao indicadores imperfeitos.

e Um estudo de mercado para definir o preco pedido nao substitui uma avaliacao bancdaria ou
peritagem independente. A lei proibe a mediadora de avaliar os iméveis que medeia.

 Defina por escrito preco inicial, posicionamento, métricas de visitas e propostas, data de
revisdo e decisdo final do proprietério.

* Preco elevado pode reduzir interesse inicial, mas nao existe prazo universal ou reducao
percentual correta para todos os iméveis.

Perguntas e espaco para notas

01 Comparaveis usados e diferencas relevantes:

02 Preco pedido, intervalo justificavel e data de revisao:

03 Como medir procura sem tirar conclusoées precipitadas?

Fontes oficiais

Lei 15/2013 | Mediagao imobiliaria

IRN | Certidao permanente predial

Informacdo geral, ndo substitui apoio juridico, fiscal, financeiro ou técnico. Confirme regras atuais e factos concretos
antes de decidir. A APMLS é independente da empresa mediadora e nao é parte no negdcio.

www.APMLS.pt


https://diariodarepublica.pt/dr/detalhe/lei/15-2013-257806
https://conservatoria.justica.gov.pt/pt/predio/certidoes-e-informacoes-de-registo-predial/pedido-certidao-permanente-predial
https://www.APMLS.pt

